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MÔ TẢ CÔNG VIỆC 

Nhiệm vụ: 

Là đại diện của công ty Diana Unicharm tại Nhà Phân Phối chịu trách nhiệm hoàn toàn các hoạt động trong phạm vi 

khu vực được phân công bao gồm: 

Quản lý thị trường, quản lý Nhà Phân Phối (NPP): 

- Quản lý & phát triển địa bàn nhằm đạt mục tiêu doanh số, bao phủ, thị phần. 

- Quản lý Nhà Phân Phối - đảm bảo NPP thực hiện đúng hợp đồng NPP và các tiêu chí quản lý do công ty qui định 

- Kiểm soát hàng tồn, lên kế hoạch đặt hàng với Nhà Phân Phối 

- Đảm bảo hệ thống bán hàng được duy trì và sử dụng hiệu quả 

- Xây dựng và phát triển mối quan hệ khách hàng tại thị trường được phân công. 

- Thực thi tất cả các chương trình khuyến mãi và chương trình trưng bày theo đúng quy định của công ty nhằm đạt 

những mục tiêu đề ra. 

Quản lý các Nhân viên Tiếp thị (Salesmen): 

- Chịu trách nhiệm tuyển dụng, hướng dẫn đào tạo, quản lý thành tích & kiểm tra chấp hành nội quy của nhân viên 

tiếp thị 

- Lên lịch đi thị trường hàng tuần và thực hiện việc đi thị trường theo lịch để giám sát, quản lý thị trường, khách hàng 

và huấn luyện nhân viên. 

- Đôn đốc nhân viên tiếp thị trong việc thực hiện chỉ tiêu bán hàng, cơ cấu sản phẩm, trưng bày hàng 

- Kiểm tra thực hiện POSM, triển khai các chương trình khuyến mãi. 
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